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A sikeres piaci jelenléthez, elengedhetetlen a kinai piac el6zetes ismerete.

- Mit lehet tudni a kinai piaci lehet6ségekrdl?
- Mi kell a sikeres kinai piaci jelenléthez?
- Hogy kell ezt csindlni a gyakorlatban?

Mit lehet tudni a kinai piaci lehetéségekrél, mit lehet tudni dltaldban a kinai piaci helyzetrél:

Els6ként is beszéljink egy kicsit magardl Kinardl. A Kinai Népkoztarsasag 34db kozigazgatasi teriiletre
tagozodik:

- 23 tartomany

- 4 kozpontilag irdnyitott varos (Peking, Tianjin, Shangdung, Shanghai)
- 5autondém régio

- 2 kulonleges igazgatasi terllet (Makao, Hongkong)

Lakossaga 1,4MRD f6, terilete 9,5 M km2 (100 szorosa Magyarorszagnak).

Kina nem csupan a vildg masodik legnagyobb gazdasdga, de a vildag legnagyobb exportére is.
valdszind, hogy itt is mindenki elmondhatja magérdl, hogy rendelkezik Kindban el&allitott termékkel.
Legyen az légkondicionald, szamitogép, telefon, ruhdzat stb. Emellett azonban szamos olyan
informacié van, amit a tobbség nem tud a kinai gazdasagrol.

Kina novekvs gazdasaga nemcsak javuld altaldnos életszinvonalat hoz magaval, de n6 a luxuscikkek
iranti kereslet is, mikozben az orszagban egyre tobb a millidrdos. a régi szokdsok pedig ma mar
szorosan 0sszekapcsolédnak a modern gazdasdaggal. A legfontosabb kinai innepnek szamité Holdujév
(februdr 4.-éhez legkozelebb esé ujhold napja) példaul mara a legnagyobb vasarlasi hétté nétte ki
magat az orszagban.

Engedjenek meg par lélegzetallité adatot a kinai gazdasagrol:
- Hatalmas felvevépiac:

Noha Kina a globdlis exportban vilagels6, az orszdg 6ridsi importpiacnak is szamit. A
mezégazdasagban kiilonésen izgalmas helyet foglal el. Kina az Egyesiilt Allamokban megtermelt
mez6gazdasagi javak legnagyobb felvevépiaca. 2018-ban 9,2 millidrd dolldrért importalt Kina
amerikai mez6gazdasagi termékeket, melynek tébb mint a felét a széjabab tette ki.
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- Kiskereskedelmi érias:

Sokan azt gondoljak, hogy a vilag legnagyobb kiskereskedelmi cége a Walmart vagy az Amazon. Ez
azonban oridsi tévedés. A kinai Alibaba ugyanis mindkét vallalatot maga mogé szoritja. A kinai online
kereskedelmi gigdsz, nagyjabdl haromszor akkora forgalmat bonyolit, mint az Amazon és bdven
lehagyja a Walmartot.

- Luxus és milliardosok:

A millidrdosok létszama, a masodik az USA mdgott. A kinai haztartasok elég gazdagok lettek ahhoz,
hogy a luxusipar kiemelked6 fogyasztdiva lépjenek el6. Kilondsen a fiatalok hajtjdk ezt a trendet, és
az életszinvonal széleskord javuldsanak koszonhetéen a kinaiak 2018-ban mar 73milliard dollart
koltottek el luxuscikkekre.

- Jovedelem:

A fentiek viszont nem mehettek volna végbe anélkil, hogy Kindban ne emelkedtek volna meg
drasztikusan a jovedelmek elmult években. Kina robbandasszerlien névekvé gazdasdga ugyanis nem
csupan a millidrdosok szamdat emelte fel, de az &atlagemberek jovedelmét is felhlzta. Ennek
kovetkeztében 2002 és 2012 kozott a kinai haztartdsok atlagjovedelme évi 987 dollarrdl 4273 dollarra
emelkedett, ami tébb mint 400 szdzalékos er6s6désnek szamit. 2013-ra ez az 6sszeg 4800 dollarra
emelkedett, ami az Otszorose a 2002-es szintnek. 2019-ben a havi atlagkereset 4000Yuan, azaz
520EURO. Tehat, az atlagos kinai fogyasztd mar megengedheti maganak azokat a termékeket, azokat
a kiadasokat, amik ezel6tt 15-20 évvel elképzelhetetlen volt. A kinai fogyasztok kifejezetten
érdeklédnek az import termékek irant. Szeretik, és jobb min&séglinek tartjdk az import élelmiszert,
ruhdzatot, egészségligyi szereket.

Viszont!!!! Nagyon fontos tisztdban lennlink azzal, hogy a hatdron ott all a vilag 6sszes gyartdja. Erre
a piacra akar betdrni az amerikai, a német, az olasz, a koreai, a japan stb. stb. Ezért nekiink,
Magyaroknak nagyon fontos a helyes piacra Iépés, a megfelel6 id6zités, a megfelel§ kinai partner
megtalaldsa. Tapasztalatunk alapjan a kinaiak kifejezetten kedvelik az eurdpai termékeket. Ismerik
Magyarorszagot, benne vagyunk a kodztudatban, tudjak, hogy a két orszag barati viszonyban all
egymassal. Idén Unnepli a Kina Népkoztarsasdag a megalakuldsdanak 70. évforduldjat, melyet
Magyarorszag a vilagon negyedikként ismert el. Ezt Ok tudjak, nagyra értékelik a mai napig is. Ez a
kapocs, ez a barati hozzank allas segiti az Gizleteket, ezt szamtalanszor tapasztaltuk.

Valdban jellemzé volt Kinara (mai napig is vannak bizonyos szektorok, ahol ez er6sen megmaradt)
hogy szinte minden dallami kézben volt. Tomeggyartasban, tomegkereskedelemben gondolkoztak.
Ebben az esetben a Magyar cégek szdmdra esélytelen volt a kinai piacra |épés, hiszen a magyar
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gyartd egyszerlien képtelen volt kiszolgdlni ezeket a nagy allami monopol vallalatokat. Azonban az
utdbbi években, a kinai bels6 Koézponti Bizottsag puhitotta a vallalatokra vonatkozé szabalyozasat.
Ennek kodszonhetéen ma mar minden 13.—ik csaldd vallalkozd, ezért az allami véllaltokon tul
megjelentek azok a kinai magdn vallalkozdsok, akik nyugati mintdju, de Kindaban jél mikodé termékek
gyartasaval , forgalmazdsdval foglalkoznak. Ennek okan rugalmasabban - de a jogszabalyokat betartva
gyorsabban tudnak 0] termékek bevezetésében gondolkozni. Van megfelel6 financialis hatteriik,
kifejezetten kedvelik az eurdpai termékeket, valamint ismerik a piacra vezetés legjobb eszkozeit,
melyek ismerete elengedhetetlen és sok esetben kiilénbozik a ndlunk megszokottaktdl. Jol hasznaljal
a kommunikacids csatornakat, kozosségi oldalak adta lehetGségeket.

Mi kell a sikeres kinai piaci jelenléthez?

Ha egy gondolattal kellene megfogalmaznom, akkor azt mondanam, hogy ott kell lenni.
Természetesen kellenek hozza azok a fontos elemek, is mint j6 termék, vagy szolgdltatds, vagy
technoldgia. Sziikséges rendelkezni kapcsolatokkal az lizleti szférdban, nagyon fontos a termék piacra
vezetésének vizsgdlatanal a jogi hattér ismerete, tudni kell azokat a szabdlyokat, amelyek az adott
project sikeres megvaldsitdsahoz elengedhetetlenek. Amellett hogy ott kell lenni fontos ismerni az
Gzleti kulturat, el kell tudni fogadni a kulturdlis kilonbséget, meg kell érteni a gondolkodasukat és
erre kell épiteni az lizleti stratégiat, ennek figyelembe vételével tudjak elérni céljaikat, az oda késziilé
vallalkozdsok. Példaként emliteném a névjegykdrtya dtadasanak maodjat, az ajandékozasi szokasokat,
az id6zités fontossdgat, hogy mikor lehet el6mozditani az tzlet megkotését. A nyelvismeret fontos
feltétel, de tudjuk, hogy kevés eurdpai beszéli a nehéz kinai nyelvet, ezért tolmacsra van sziiksége az
adott vallalkozasnak. Erre itt is szeretnénk felhivni a figyelmet, hogy a nem megfelel6 tolmacs
hajlamos tullépni a kompetencidjat, igéretet fogalmaz meg, nem sz szerint tolmdcsol, ezért akdr az
zleti targyalas azonnal tévutra fut, el sem indul, meghiusul az Gzlet.

Hogy kell ezt csindlini a gyakorlatban?

Az elhangzott adatokon tul, valamint azon a tényen, hogy a vildgon mindenki rendelkezik Kindaban
gyartott termékkel, Kina nagyon védi a sajat piacat. Erés, kdzponti, allami iranyitds mdikodik szigoru
blirokraciaval. A kilfoldi termékek behozatala szigoru engedélyezési eljarasi folyamaton kell atmenni.
Vannak bizonyos termékeke, melyek allamk6zi megdllapoddsi protokollhoz kotottek, van, ami kvéta
kotelezett, valamint az ezekbe nem sorolhatd termékek bevitele is engedélykoteles. Engedélyezési
eljarason kell atmenni.
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Azt mondanam, hogy a Kindba igyekvd, a Kinai piac irdnt érdekl6dé vallalat vegye fel a kapcsolatot
egy erre szakosodott céggel. Informalédjon, konkrétan az 6 dltala gyartott termék vonatkozdsaban.
Sokan vannak a piacon, akik csak &ltalanos, innen-onnan 6sszeszedett informaciokkal, altalanos
informdcidkkal rendelkeznek, nem tudnak a cégekre, személyre szabottan megoldasi javaslattal élni.
Tapasztalatunkbdl allithatjuk, hogy szinte minden cég mdas-mads, még ha hasonlé a termék is eltérhet
a kapacitas mennyisége, igy mar teljesen mas megoldast kell keresni a Kinai piacra |épésre.

A mi esetiinkben a HCCA Ugyndkség regisztralva van Magyarorszagon és Kindban is. Két irodaval
rendelkezlink Kindban. Az egyik Qigdao, egy 9,2Millids lakosu kikét6varos, a masik Csonkcsingban
taladlhatd, mely egy 30Millids lakosu, a négy kdzponti iranyitasu varos egyike. Nagy elény ez nekink,
hiszen a kinai partnerek barmikor bejohetnek hozzank, amikor termékeket, technoldgidkat keresnek,
és mi is gyorsan rugalmasan tudjuk tgyfeleink érdekeit képviselni. Irodavezet6ink tébb éve kint él6
magyar emberek, akik diplomaciai tapasztalatokkal rendelkeznek, az alkalmazottak mind egytél egyig
kinaiak. Irodankban be tudjuk mutatni a termékeket, barmikor el tudunk menni a kinai cégekhez,
nem igényel olyan szervezést és befektetést mintha azt itthonrdél kell megszervezni. Fontos, hogy
nagyon jo személyes kapcsolatot alakitsunk ki a kinai cégekkel, ez csak a helyben levé folyamatos
jelenléttel lehetséges. Emellett a helyi dnkormanyzatokkal valé remek kapcsolataink lehetévé teszik
az informdacid szerzés gyorsasagat és megbizhatdsagat. Mindannyian taldlkoztunk mar azzal, hogy a
magyar cégek a prdbaszdllitadsokat sem tudtak teljesiteni, ezért mi megtalaljuk a magyar cégek
kapacitasahoz mért kinai partnert. Taldn ez a legnagyobb feladat, hiszen igy a magyar vallalkozdsok
félelmei eloszlanak a teljesitést illetéen. Kiemelt feladtunk, hogy a magyar agrarvallalkozasok és
élelmiszergyartd vallalatok kapacitasanak megfelel6 vevéket talaljunk, igy a magas hozzaadott értékd
termékek is el tudjuk juttatni a vilag legnagyobb piacara.

Vegylik egy lgyfellink példdjat, konkrétan:

Ugyfeliink prémium élelmiszert gyart, jelenleg Magyarorszdgon forgalmazza viszonteladékon
keresztiil és az interneten. Felvette vellink a kapcsolatot, hogy szeretne a kinai piacra lépni.

- Személyes konzultacid.

Személyesen meglatogattuk a céget. Meg kellett értsiik az értékesités szempontjabdl fontos
informacidkat, azokat a szakmai unikdlis elemeket, melyek kiemelik a termékét a
versenykornyezet tobbi szereplGinek termékei kozll. Megértettiik a tevékenységét, és céljat a
kinai piac vonatkozdsaban, tovabbad megismertiik a kordbbi kinai piaci aktivitdsat és
tevékenységét, valamint tisztdztuk a gyartasi kapacitasat. Volt mar par évvel ezel6tt kiallitdson
Kindban, nagyon tetszett a termék, de mivel visszajott minden kapcsolat megszakadt.
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- Informacidgylijtés, termék vizsgalat.

A kinai irodanknak megadtuk a sziikséges informacidkat a termék vonatkozasaban. Ellendriztiik,
hogy a termékre milyen beviteli szabdlyozds vonatkozik. Vannak-e olyan 06sszetevék,
adalékanyagok, melyek tiltd listdn vannak, igy annak jelenléte kizarhatja teljes mértékben a
bevitelt. Jelen esetben nem volt. Meghatdroztuk a kapacitasanak megfelel6 desztinaciot,
lehetséges Uzleti partner tipusat. Konkrét példankban pillanatnyilag havi 5000doboz szabad
kapacitdssal rendelkezik, igy szdmara egy konkrét varos prémium delikatesz haldzata az idealis
partner.

- Felkészités.

A termék bemutatkozé anyagdnak Osszeallitdsdban segitettiink. Els6 korben magyarul
véglegesitettilk, majd ezt elkészitettiik kinai nyelven. Atbeszéltiik, felkészitettik a varhatd
eseményekre. Példaul, ha Kinaban megjeleniink a kiajanléjdval, varhatd, hogy az internetnek
hala, kozvetlenil is meg fogjak kinai véllalatok keresni, ez nagyon jellemzi Oket, ezt hogyan
kezelje stb. De egyel6re nem aktivizaltuk magunkat, mert a kovetkez6 |1épés fontos elGtte.

- Arvizsgalat.

Az adott termék Kinai piaci drvizsgalatat végeztik el. Milyen hasonld termékek vannak az adott
desztinaciéban, mennyibe kerilnek, milyen kiszerelésben, hol kaphatdak, milyen cégek
forgalmazzak stb.

- Stratégiai vizsgalat.

Az adott termék kinai piacra |épésének kidolgozdsa. A beszerzett informacidk
figyelembevételével, a céggel kdzésen kidolgoztuk a piaca Iépés stratégidjat. Milyen cégeket
keressiink meg, kivel vegyiik fel a kapcsolatot stb.

- Megvaldsitas.

A  megbeszéltek szerint elkezdtilk a munkat. Bemutatkozd anyag, minta kikildése,
kapcsolatfelvételek a lehetséges disztribatorokkal, jelentkezé cégek ellenérzése. Jelen
pillanatban négy céggel targyalunk és készitjiik el6 a személyes taldlkozdét lgyfeliink és a kinai
partnerek kozott.



Hungary China Commercial Agency
HCCA

=4

HUNGARY CHINA COMMERCIAL AGENCY
HCCA Consult Kft.
1154 Budapest, Damjanich Janos utca 2.
www.hcca.hu

NAK Export Konferencia 2019. oktdber 2.

A HCCA Ugynokség egy lizleti vallalkozas természetesen. Viszont, mivel cégiink és az Agrarkamara
kozott van egy egylttmdikodési megallapodas, igy Agrarkamarai tagok szamara az elsédleges
konzultacid, els6dleges informacidgylijtést Kindban ingyenesen végezzilk az Agrarkamarai cégek
szamara. igy arra batoritom onoket, hogy éljenek ezzel a lehetéséggel, nézzikk meg, hogy az 6nok
cége dltal gydrtott termékének van-e lehet6sége a kinai piacon megjelenni.



